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1 INTRODUCAO

Este relatorio tem por finalidade descrever as atividades realizadas no curso de
Aperfeicoamento em Residéncia Agricola, oferecido pela Universidade Federal da Fronteira
Sul (UFFS)- campus Chapeco, realizado no periodo de 18/03/2022 a 17/03/2023. As
atividades foram realizadas na empresa Agro Técnica Distribuidora Ltda, em Cordilheira
Alta/SC, sob a orientagcdo do professor Siumar Pedro Tironi, e superviséo de Milton Cesar
Ansolin (proprietario da empresa).

A unidade residente desenvolve assisténcia técnica com foco em grandes culturas (por
exemplo: milho, soja, feijdo e trigo) e hortalicas, envolvendo producdo de espécies que
produzem frutos ou tubérculos (tomate, cenoura, abobrinha entre outras) e também folhosas
(alface, agrido, rucula...). A empresa prestava assisténcia na producdo em hidropdnica e
convencional, além de acompanhamento na cultura de morango e citros (fruticultura). Na
regido de atuacdo da empresa, a assisténcia técnica, principalmente para producdo de
hortalicas em pequenas propriedades, é precaria e S80 poucas as empresas que prestam esse
servico. Deste modo, a unidade residente se dispde a apoiar esses agricultores, que mais
necessitam de assisténcia técnica.

A Agro Técnica Distribuidora Ltda possui expertise na prestacdo de assisténcia
técnica, também atua com venda interna de produtos (realizado a venda dentro da empresa, ou
seja, as pessoas vém até a empresa para adquirir o produto) e externa (os técnicos vao até a
propriedade fazer a venda e entrega dos produtos vendidos). Destaca-se pela atuacdo em
sistemas de irrigacdo, sementes, mudas, produtos organicos e fertilizantes. Atua no Oeste de
Santa Catarina, além do Noroeste do Rio Grande do Sul.

Na regido de atuacdo da unidade residente predominam pequenas propriedades rurais,
muitas cultivam grdos, mas pela topografia acidentada em alguns locais, também ocorre a
producdo de alimentos hidropdnicos, organicos, morangos, olericolas e hortifruti
(OLTRAMARI; ZOLDAN; ALTMANN, 2002).

Os agricultores (principalmente de pequenas propriedades) comecaram a receber
orientacOes sobre como utilizar praticas e técnicas mais eficientes na producdo agropecuaria
através dos agentes de extensdo rural (CASTRO; PEREIRA, 2017), particularmente a partir
da criacdo dos sistemas de Assisténcia Técnica e Extensdo Rural (ATER) durante as décadas
de 1970 e 1980. Mais tarde, surgiram outros modelos de orientacdo técnica através de

cooperativas e empresas especializadas, que fazem a venda de insumos e, em troca, oferecem



assisténcia técnica gratuita (OLTRAMARI; ZOLDAN; ALTMANN, 2002), o que ocorre na
empresa Agro Técnica Distribuidora Ltda.



2 RESIDENCIA AGRICOLA

2.1 ATIVIDADES REALIZADAS

2.1.1 Separacao de mercadoria: A separacdo de mercadorias € fundamental para que nao
ocorra erros na entrega dos materiais. Sendo realizado desta forma a separacdo de
mercadorias, como podemos observar na Figura 1, para posterior entrega aos produtores que
fizeram a aquisicdo. Além da conferéncia do estoque, é importante para que nao haja “furo”,
ou seja, evitar desencontro entre entradas e saidas de mercadoria, além de verificar a
integridade do material. E uma atividade imprescindivel para operacionalizacio das vendas e

entrega do produto aos agricultores.

Figura 1 - Separagdo de mercadorias comercializadas pela empresa.

Fonte: Autor;:i, 2022

2.1.2 Venda interna e externa: A venda interna ocorre da seguinte maneira, o agricultor vem
até a loja e faz a aquisicdo dos produtos, se necessario os técnicos auxiliam na melhor escolha
do produto para atender as necessidades dos produtores. Como por exemplo, o agricultor vem
com uma duavida: “Qual o melhor substrato para plantio de morango?”, os técnicos
apresentam o0s materiais que a empresa possui (slab e substrato sem casca de arroz), e explica
gual a melhor alternativa para seu uso, e 0 porqué um é melhor que o outro em seu caso. Pois
sabemos que cada pessoa manuseia a sua propriedade de uma forma, deste modo as
recomendacdes ndo podem ser padronizadas.

A venda externa ocorre fora da loja, ou seja, 0s técnicos vao até as propriedades fazer
uma visita técnica, apresentam as solugcfes (produtos e servigos), que é seguida da venda e
entrega.



2.1.3 Prospeccao de novos clientes: A prospeccao de novos clientes é fundamental para que
a empresa cresca € mais pessoas tenham a oportunidade de experimentar novos produtos.
Foram feitas visitas em estabelecimentos agricolas para apresentar a empresa € 0S
produtos/servigos. A primeira visita nunca é de venda, mas sim, uma conversa, para entender

as necessidades.

2.1.4 Visitas técnicas e de assisténcia: Durante a semana é realizado um cronograma de
visitas técnicas de assisténcia, a fim de ajudar e/ou prevenir doencas, ataque por insetos ou
desbalango nutricional, além de controlar o que j& estd instalado na lavoura/area, como

podemos ver na Figura 2.

.

Figura 2 — Sinais de oidio em alface produzida em hidroponia.
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Fonte: Autora, 2022

E de fundamental importancia essa visita nas areas de producio, pois muitas vezes 0s
agricultores possuem pouca informagdo técnico/cientifico o que compromete 0 manejo da
cultura, por exemplo, utilizar um inseticida com alta caréncia e colher a alface ainda dentro do
periodo de caréncia. Podendo acarretar grandes problemas aos consumidores.

Durante as visitas técnicas foram observados doengas e ataques de insetos-praga no
milho, tomate, morango e produtos hidropdnicos.

Na assisténcia técnica é realizado o acompanhamento das lavouras, realizando a
inoculacdo de sementes de milho, regulagem de semeadoras e pulverizadores, além do
acompanhamento do plantio do milho. Além da assisténcia em hortifrdati e outras culturas

agricolas, como por exemplo, aveia e trigo.



Durante o acompanhamento do desenvolvimento das culturas, foi possivel
acompanhar &reas de milho, tanto safra como safrinha, e a dificuldade do controle da

cigarrinha do milho (Figura 3) e seus prejuizos (Figura 4).

Figura 3 — Planta de milho com alta infestacdo da cigarrinha do milho.

Fonte: Autora, 2022

Figura 4 - Prejuizos causados pela cigarrinha do milho.
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Fonte: Autora, 2022

Foi realizado o acompanhamento da cigarrinha em pré-semeadura € no
desenvolvimento da lavoura, utilizando armadilhas amarelas (Figura 5) para melhor

visualizacdo e contagem de insetos. Sabendo que este inseto € de dificil controle, foi tomada



as devidas precaucles, sendo realizado a rotacdo de produtos quimicos (principios ativos
diferentes), para reduzir a pressdo de selecdo da praga, que pode tornar-se resistente ao
inseticida utilizado, além de utilizar produtos biolégicos, como por exemplo, 6leo de Neem e

Beauveria Bassiana.

Figura 5 - Armadilha amarela para contagem de insetos.

Fonte: Autora, 2022

Durante a residéncia foi possivel acompanhar o desenvolvimento de lavouras de milho
para a producdo de silagem, observando o momento ideal para corte, orientacdo sobre o
modelo de trincheira para silo de silagem e lonas adequadas. Orientagdo sobre a utilizagéo de
aditivos para silagem (inoculacao), explicando todos os beneficios que isto tras para a silagem
e consequentemente para o animal que ira ingerir. Explicacdo sobre a forma correta de
fechamento e vedacdo do silo, para que ndo fique ar dentro do silo, diminuindo o risco de a
silagem estragar.

Foi possivel acompanhar lavouras de trigo, este destinado principalmente para pastejo
animal ou fenacdo, ou seja, usado o trigo duplo proposito (sem aristas).

Também, foi possivel acompanhar a implantagdo e desenvolvimento de areas de
morango, tanto plantado no chdo (mulching), quanto em slabs ou canhas (sistema suspenso),
realizando a orientacdo de plantio, adubacéo e tratamentos.

Foi realizado regulagem de maquinarios, especialmente pulverizadores (Figura 6) e
semeadores (Figura 7) para uma maior execucdo no plantio e pulverizagdo dos produtos.
Realizado também, acompanhamento do plantio do milho (Figura 8), e aplica¢do de produtos.
Foi orientado e feito junto a produtores, a inoculacdo de sementes de milho e soja, utilizando



produtos a base de Trichoderma, Pochonia, Bradyrhizobium, Azospirillum e um enraizador
(Figura 9).

Figura 6 - Regulagem de pulverizador.

Fonte: Autora, 2022




Figura 8 - Acompanhamento da semeadura de milho
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Fonte: Autora, 2022

Figura 9 - Produtos utilizados para inoculagao de sementes de milho e soja.

Fonte: Autora, 2022

2.1.5 Amostragem e interpretacdo de analises de solo/planta: Buscou-se informacfes
adequadas para a amostragem de solo, raizes e caule de plantas, realizando a coleta de forma
correta, sendo essas amostragens fundamentais para tomada de decisdo na propriedade.
Realizou-se a analise de solo mais completa que o laboratério possuia, onde é possivel ter
valores de enxofre (S) e boro (B), outras andlises foram realizadas para detectar presenca ou
ndo de nematoides em solo, raiz e caule. Com os resultados em mao, foi possivel fazer a

interpretacdo destas analises e posterior recomendacdo de adubacgdo ou produtos.



2.1.6 Capacitacgdo técnica: Buscou-se informacdes sobre os servigos/produtos que a empresa
possui, a fim de aprender sobre estes. Buscando também informacdes relacionadas ao "Agro",
doencas, culturas, sintomas e sinais, defensivos agricolas, adubacdo, precos dos produtos,

dentre outras.
2.1.7 Participacdo de eventos: Participacdo em feiras (Figura 10), encontros (Figura 11),
debates, palestras e treinamentos. S0 oportunidades importantes para o desenvolvimento

pessoal e profissional. Nestes ambientes ocorre troca de informacges e experiéncias.

Figura 10 - Participagdo da unidade residente na | EXPOCORDI, Cordilheira Alta/SC

Fonte: Autora, 2022



Figura 11 — Participacdo no 18° Encontro Nacional de Plantio Direto na Palha e 1° Encontro
Mundial do Sistema Plantio Direto, Foz do Iguacu/PR

Fonte: Autora, 2022

2.1.8 Acompanhamento da rotina dentro do escritério: Durante o acompanhamento dentro
do escritorio era feito buscar na internet para aprender mais sobre produtos, doencas e insetos.
Auxiliando os técnicos de campo, quando estes possuiam alguma duvida quando estavam a
campo, ou mesmo quando estavam dentro da empresa, onde era realizado bate-papos para
sanar algumas davidas e levantar questdes positivas ou negativas sobre o dia de trabalho. Foi
possivel acompanhar e compreender diversos processos relacionados a administracdo da
empresa, como por exemplo, realizar pedidos, notas de saida, fazer boletos/parcelamento,
cobrar eventuais pendencias, entrar em contato com fornecedores e clientes, manter a

organizacao da rea e organizar a separacao dos materiais.

2.2 DIAGNOSTICO: DESAFIOS PROFISSIONAIS

Algumas dificuldades encontradas no dia a dia:

e LimitacGes pessoais, principalmente no primeiro contato com o produtor rural;

e Identificacdo de doencas, em morangos, milho, trigo, alface, agrido, couve (flor e
folha) brocolis, tomates, entre outras culturas de interesse agricola;

e Prescricdo de tratamento fitossanitario, quando ha conhecimento limitado sobre a
cultura/praga e agrotdxico;

e Dificuldades de deslocamento para localiza¢do das propriedades rurais;

e Dificuldades na conducéo dos veiculos da empresa;



Contato com os produtores, muitas vezes o contato é feito somente pelo “Whatsapp”,
pois encontra-se dificuldades de encontrarmos o produtor na propriedade;

Muitos produtores ndo dao credibilidade por ser uma pessoa jovem e mulher;
Dificuldade em divulgacdo da empresa e seus produtos, por ser uma empresa mais
retirada da cidade e de pequeno porte;

LimitagBes em atendimento aos produtores, pois 0 nimero de profissionais é baixo;
Algumas vezes falta conhecimento sobre determinado produto, e se ndo se conhece,
ndo se indica;

Falta de conversa entre os produtores, técnicos e empresa.

2.3 PROPOSTA: OPORTUNIDADES DE DESENVOLVIMENTO

Propostas para a empresa:

Utilizacdo de redes sociais e site para promover 0s servigos/produtos da empresa;
Buscar novos parceiros e colaboradores;

Ampliar nimero de funcionarios;

Realizar mais treinamentos dentro da empresa, juntamente com os colaboradores;

Busca de novas marcas de produtos.

Propostas para 0s agricultores:

Ampliar a utilizacdo de produtos biolégicos, com menor impacto ambiental e que
apresentam nivel de controle similar aos agrotéxicos convencionais;
Fazer utilizacdo de praticas conservacionistas, como por exemplo, a adocdo do

Sistema Plantio Direto, que pode ser utilizado em grandes culturas e hortalicas;

e Gestdo rural através da implementacdo de controles de despesas (saidas) e receitas

(entradas) em cada safra, com o objetivo de comparar safras e identificar ineficiéncias

na utilizacdo dos fatores de produc¢éo (insumos).

Propostas para a equipe:

Aperfeicoar estratégias de comunicacao (troca de experiéncias) entre os profissionais
da empresa;

Trazer maiores informacdes dos agricultores para os demais profissionais.



3 CONCLUSOES

Durante a realizacdo da Residéncia Agricola, pode-se notar a importancia da
agricultura (principalmente familiar) para a nossa regido, desde hortifrati até grdos. Sendo de
fundamental importancia fazer o acompanhamento destes produtores.

A nossa regido possui um déficit de técnicos/profissionais para fazer o
acompanhamento das propriedades, pois 0 acompanhamento da lavoura (por exemplo) vai
muito além de ir olhar a lavoura e prescrever os produtos necessarios, mas sim, ocorre la no
comeco, ajudando o produtor em regular um maquinario para o sucesso do plantio, por
exemplo.

Desta forma é de suma importancia a realizacdo da Residéncia Agricola, pois é neste
momento em que Se cria experiéncia nas mais diversas areas da agricultura, aprendendo desde
a forma como conversar com os produtores, até o acompanhamento na propriedade.

Sao nestes momentos também em que se ampliam os cantados e as amizades, pois é
realizado um trabalho eficaz e honesto, e os produtores gostam do resultado, e acabam se

familiarizando mais com os profissionais, se tornando amigos.
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